GC EUROPE eröffnet neue Repräsentanz in Madrid

CEO Makoto Nakao weiht neue GC-Niederlassung für Spanien und Portugal ein

Mehr Service, Support und Semui – jetzt auch in Spanien und Portugal. Das japanische Traditionsunternehmen GC Corporation baut seine Global Player-Position weiter aus. Im März dieses Jahres eröffnete Makoto Nakao, Präsident und CEO der GC Corporation, offiziell eine neue Repräsentanz in Madrid, die für den gesamten Dentalmarkt in Spanien und Portugal zuständig ist. Damit ist die Dental Care Company neben ihren 11 Ländervertretungen in Europa nun auch mit einer eigenen Mannschaft und der gesamten Produktpalette für Zahnarztpraxen und Dentallabore im iberischen Raum vertreten. Die neue Filiale unter der Leitung von General Manager Eduardo Blanco steht dabei unter der Verantwortung von GC EUROPE.

Mit der Eröffnung der Niederlassung in Madrid setzt GC seinen strategischen Wachstumskurs weiter fort und damit auch ein Signal für die Bedeutung von Spanien und Portugal für das Unternehmen. CEO Makoto Nakao war eigens für die Einweihung von Japan nach Spanien gereist und erklärte in seiner Eröffnungsansprache: „Der iberische Dentalmarkt besitzt einen hohen Stellenwert und ein großes wirtschaftliches Potenzial innerhalb Europas. Der Schlüssel für den Erfolg von GC besteht offenbar darin, dass wir seit mehr als 80 Jahren eine sehr hohe Kundenorientierung und Innovationskraft besitzen – und zwar auf Grundlage der traditionellen Semui-Philosophie ‚Denke und handle stets vom Standpunkt Deines Gegners oder Partners aus’. Ab sofort sind wir nun auch in Spanien und Portugal noch näher an unseren Geschäftsfreunden und ihren Wünschen – für eine persönliche Beratung, kurze Wege und schnelle, kundenorientierte Entscheidungen.“

„Kundennähe und Dezentralität sind die Eckpfeiler“

Auch Henry Lenn, Präsident von GC EUROPE, zeigte sich zuversichtlich: „Mit unserem neuen Büro in Madrid und unseren sieben Mitarbeitern vor Ort möchten wir vor allem die direkte Zusammenarbeit mit den iberischen Universitäten, den Kliniken sowie den Zahnärzten und -technikern intensivieren und gleichzeitig das Händlernetzwerk weiter ausbauen. Wir sind uns sicher: Unsere Filiale in Spanien ist eine sehr gute Investition in die Zukunft. Denn Kundennähe und Dezentralität sind die Eckpfeiler, um erfolgreiche Lösungen von wirklichem Wert erarbeiten und anbieten zu können.“

Bereits der erste offizielle Auftritt der neuen iberischen GC-Repräsentanz beim „7. Kongress der Zeitschriften für restaurative Zahnheilkunde“ Anfang Juni in der Universität Alfonso X el Sabio in Madrid war ein großer Erfolg: So gehörten die beiden Spitzenprodukte GC Gradia Direct und GC G-Bond sowie das zur IDS 2007 erstmals vorgestellte Füllungskonzept GC EQUIA und der neue selbstadhäsive, dualhärtende Befestigungszement GC G-Cem bei den mehr als 600 Teilnehmern zu den gefragtesten Produkten auf dem spanischen Kongress.
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